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Propbléem &: Reseni 0 Jedinecha hodnotova ] Neférova vyhoda 5 Zakaznické segmenty
Uvedte své TOP 1 - 3 problémy. Navrhnéte mozné reseni pro Na blld ka Néeco, co konkurenti nemohou Uvedte své cilové zakazniky
kazdy problém. .. s er e s snadno koupit nebo okopirovat. a uzivatele.
Jednoduché a jasné sdéleni, ¢im se
odlisujete od konkurence a proc by
vam zakaznicli meli vénovat pozornost.
Klicové metriky = Kanaly [
Uvedte klicove hodnoty, které vam Uvedte vase cesty k zakaznikum.
reknou, jak si vas byznys vede.
VCasni osvojitelé (early adopters)
Uvedte charakteristiku svych idealnich
zdkaznika.
Struktura nakladu Zdroje prijmu
Uvedte fixni a variabilni naklady. Uvedte predpokladané zdroje prijmu.
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